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Wir sind ein erfolgreiches Ingenieurbüro und unterstützen Unternehmen in den Bereichen 

Umweltschutz, Arbeitssicherheit und Managementsysteme. Unsere europaweiten Kunden schätzen 

unsere Fachkompetenz, unsere Erfahrung und unser gutes Preis-Leistungsverhältnis. Qualifizierte, 

motivierte und engagierte Mitarbeiter sind unser erfolgreichstes Kapital.  

 

Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n 

Werkstudent (m/w/d) mit Schwerpunkt Vertriebsunterstützung 
 

Deine Aufgaben:  

 

Als Mitarbeiter/in in unserem Vertriebsteam erwarten Dich verschiedenste Aufgaben rund um die 

Gewinnung neuer Kunden. 

 

 Du recherchierst und identifizierst neue Zielgruppen/Branchen und hast Spaß dabei sich in die 

Lage potenzieller Kunden zu versetzen.  

 Du entwickelst gemeinsam mit dem Außendienst ein Konzept zur Kundenansprache. 

 Du findest selbstständig den richtigen Ansprechpartner beim Kunden heraus und nimmst den 

ersten Kontakt auf. 

.  

Dein Profil: 

 

 Spaß am Umgang mit Menschen und am aktiven telefonischen Kundenkontakt 

 Hohes Interesse an unseren Themen Umwelt, Sicherheit und Managementsysteme 

 Selbstständige Arbeitsweise 

 Kommunikationsfähigkeit, Teamfähigkeit und Engagement  

 Gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift 

 Gute PC-Kenntnisse (gängige MS-Office-Programme, Microsoft-CRM, Salesforce) 

 

Unser Angebot: 

 

Wir bieten Dir eine interessante Aufgabe in einem aufgeschlossenen und motivierten Team. Deinen 

Arbeitsort wählst Du selbst, vorausgesetzt Du bist an das Internet angebunden und hast einen guten 

Handyempfang. Deine Arbeitszeit beträgt mindestens 10 h / Woche. Wann Du genau arbeitest, legen 

wir gemeinsam in einem flexiblen Rahmen fest.  

 

 

 

 

Bist Du interessiert? Dann schreib uns per E-Mail an lessmann@hoeppner-management.de 

 

Höppner Management & Consultant GmbH, Florastraße 4, 30900 Wedemark / Hannover 

 
Für Rückfragen stehen wir Dir gerne zur Verfügung unter +49 (0) 5130 / 9 72 72 12. 

mailto:lessmann@hoeppner-management.de

